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2. Descripcién y objetivos de la materia

Comprende el estudio de los procesos de globalizacién del comercio y los efectos que se generan en las relaciones de los
comerciantes que tienen su domicilio en distintos paises, las normas, usos y practicas comerciales aplicables a los contratos que
como consecuencia de estas relaciones se desarrollan, lo que ha dado lugar a lo que hoy conocemos como una nueva Lex
mercatoria. El estudio de esta materia contribuird al futuro profesional a conocer, identificar y aplicar en sus actividades los contratos
e instrumentos juridicos bdsicos que se utilizan en el comercio internacional.

Que es comercio, el rol que juega el Derecho Mercantil dentro de los Negocios Internacionales. Las obligaciones mercantiles,
comerciante individual, la empresa, el contrato. Que es el Derecho Internacional Privado y el dmbito del Derecho de los Negocios
Intenacionales, los confratos mas utilizados en el trafico comercial internacional, las regulaciones del comercio Internacional y su
Integracién, infrumentos de financiacion internacional y formas de resolver las controversias comerciales.

Para que los conocimientos adquiridos sean aplicados adecuadamente, serd necesario relacionarlos con los principios
fundamentales establecidos por la Constitucion. Algunos actos y confratos motivo de estudio en esta materia tendrdn su
antecedente en cdtedras como Conceptos Juridicos Fundamentales, Propiedad Intelectual, Derecho Internacional Publico,
Comercio Electrénico, Estudios Globales y Medios Alternativos para la Solucion de Controversias.

3. Contenidos

1 INTRODUCCION AL DERECHO MERCANTIL

1.1 Concepto y evolucion historica del Derecho Mercantil. Historia del Derecho Mercantil en el Ecuador. (1 horas)

1.2 Doctrinas respecto al Derecho Mercantil. (1 horas)

1.3 Fuentes del Derecho Mercantil.Concepto .- Jerarquia . Costumbres Normativas.- Caracteristicas de la Costumbre. (1

1.4 Fngousr)isprudencio. Normas supletorias aplicables en materia mercantil. (1 horas)

2 LA EMPRESA, EL EMPRESARIO Y EL ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO

2.1 La empresa.-concepto.-estructura.-creacion.-liquidacion (1 horas)

2.2 El empresario o comerciante individual. Obligaciones. Colaboradores del empresario: mandatarios y dependientes.

2.3 I{E]I gr?wrgrsésorio o comerciante social.-Las sociedades mercantiles (1 horas)

2.4 El establecimiento y el nombre comercial (1 horas)

3 LA MATERIA MERCANTIL

3.1 El Acto de Comercio. Clasificacion del Acto de Comercio. Obligaciones Civiles y Comerciales. La Prueba de las
Obligaciones (1 horas)

3.2 La compraventa mercantil.-Aspectos generales. (1 horas)

3.3 Compraventas especiales y confratos afines a la compraventa. (1 horas)

3.4 Contrato de agencia, comision y corretaje (1 horas)

4 LOS INSTRUMENTOS DEL COMERCIO EN LA LEGISLACION ECUATORIANA

4.1 Teoria general de los titulos valores (2 horas)

4.2 La letra de cambio (2 horas)
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43 El pagare ala orden (2 horas)

4.4 Las cartas de credito (2 horas)

4.5 Las facturas comerciales (2 horas)

4.6 El cheque (2 horas)

5 PRINCIPIOS GENERALES DEL DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO

5.1 Consideraciones Previas. Derecho Internacional Privado y dmbito del Derecho de los negocios Internacionales.
Inmunidad de Jurisdiccién (2 horas)

5.2 Aspectos Generales. Contrato de Compraventa Internacional: Régimen Juridico y normas aplicables. (2 horas)

6 COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

6.1 El Régimen del Cédigo Civil. El Tratado de Montevideo. (2 horas)

6.2 La Convencion de Viena de 1980. El proceso de unificacion en la venta internacional de cosas muebles. La Unidroit

6.3 |{525T?UOCETOLTF)O de la Convencién de Viena (2 horas)

6.4 La Convencion de la Haya sobre la Ley aplicable a la Compraventa Internacional. (2 horas)

7 REGULACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y LA INTEGRACION

7.1 El Comercio Internacional y las formas de integracién. (1 horas)

7.2 La Organizaciéon Mundial del Comercio. (1 horas)

7.3 Otros mecanismos de intfegracion relevantes (2 horas)

8 IMPORTACION Y EXPORTACION

8.1 Operacién de importacion y exportacion en el Derecho Aduanero Ecuatoriano. Principales aspectos. (2 horas)

8.2 Transporte de mercaderias.Los INCOTERMS. (2 horas)

9 FINANCIACION INTERNACIONAL

9.1 Mecanismos tradicionales de financiacion (2 horas)

9.1.1 Préstamos Internacionales (2 horas)

9.1.2 Mercado de capitales (2 horas)

9.2 Oftras formas de financiacion (2 horas)

10 CONTRATOS MERCANTILES ACTUALES

10.1 El Fideicomiso (1 horas)

10.2 El Leasing (1 horas)

10.3 El Factoring (1 horas)

10.4 La Franquicia (2 horas)

10.5 La Colaboracion empresarial (1 horas)

11 LA CONCILIACION Y EL ARBITRAJE INTERNACIONAL

111 Medios alternativos de solucién de Controversias (1 horas)

11.2 La Conciliacién. El Arbitraje. (1 horas)

1.3 Régimen legal interno aplicado a los medios alternativos (1 horas)

11.4 Seleccién de la jurisdiccién y del derecho aplicable. (1 horas)

11.5 Usos y prdcticas internacionales en la solucion de conflictos. (1 horas)

11.6 Anc’:lis)is de Convenios internacionales sobre Arbitraje Comercial Internacional y Ejecucién de Laudos Arbitrales. (1
horas

4. Sistema de Evaluacién

Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias

aj. Conocer la realidad juridica, politica y econémica de los paises y su influencia en las relaciones internacionales

-Mediante la simulacién de casos identificar el entorno juridico, politico y -Investigaciones
econdémico de la situacion. -Trabajos prdcticos -
roductos
-Proponer una solucidn juridica a una situacion casual. -Evaluacion oral
-Foros, debates, chats y
otros

au. Identificar los canales adecuados para realizar la distribucién fisica de la mercaderia

-Sugerir el canal de comercializacién adecuado a las situaciones propuestas  |-Evaluacion escrita
en los negocios comerciales. -Investigaciones
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Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia

Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias

-Trabajos prdcticos -
productos
av. Identificar las responsabilidad de importadores, exportadores y demds operadores de comercio exterior en base
a los términos de comercio internacional
-Proponer los medios alternativos de solucidon de controversias como
consecuencia de desacuerdo en el cumplimiento de las obligaciones
comerciales.
aw. Tramitar las cartas de crédito de importacién y exportacion

-Evaluacién escrita

-Evaluacién escrita
-Resolucion de
ejercicios, casos y otros

-Determinar y sugerir los medios de pago y opciones de financiamiento como
consecuencia de una operacién comercial.

Desglose de evaluacién

Evidencia Descripcién Contenidos silabo a Aporte | Cdlificaciéon Semana
evaluar
Foros, debates, Semana: 1 (14/09/19
chatsy ofros |9 APORTE 2 al 14/09/19)
. . investigacion sobre el Semana: 3 (23/09/19
Investigaciones ko del capitulo APORTE 2 al 28/09/19)
Evaluacién Prueba escrita sobre lo APORTE 6 Semana: 4 (30/09/19
escrita evisado hasta la fecha al 05/10/19)
Trabajos .
practicos - TRABAJO PRACTICO APORTE 2 Semana: 6 (14/10/19
al 19/10/19)
productos
Evaluacién PRUEBA ESCRITA SOBRE LO APORTE 5 Semana: 8 (28/10/19
escrita VISTO HASTA LA FECHA al 31/10/19)
Investigaciones |TRABAJO INVESTIGATIVO APORTE 3 semana: 10 (11/11/19
al 13/11/19)
Resoluciéon de .
ejercicios, casos | CASO PRACTICO APORTE 4 semana: 12 (25/11/19
al 30/11/19)
y otros
Trabajos .
préicticos - TRABAJO PRACTICO APORTE 3 semana: 14 (09/12/19
al 14/12/19)
productos
Evaluacién . Semana: 17-18 (29-12-
escrita EVALUACION ESCRITA APORTE 3 2019 ol 11-01-2020)
Evaluacién Semana: 19 (13/01/20
escrita EXAMEN FINAL EXAMEN 20 al 18/01/20)
Svaacion EXAMEN SUPLETORIO SUPLETORIO 20 Semana: 21 ( al)
Metodologia
Durante el desarrollo del curso utilizaremos  distintos  métodos: Clase magistral  cuando el caso amerite,

oero fUNdamentalmente utilizaremos el método de resolucion de
casos prdcticos.

También realizaremos frabajos grupales e individuales bajo la
supervision y vigilancia del profesor.

Criterios de Evaluaciéon

En todas las actividades de evaluacién se tomard en cuenta la ortografia y gramdtica. En las pruebas se
tomard en cuenta la pertinencia de la utilizacion de conceptos, la doctrina y las normas utilizadas. En el
caso de trabajos escritos se tomard en cuenta las fuentes, el tratamiento del tema y conclusiones. Si se
detecta copia de trabajos o que no se citen las fuentes se calificara con cero el aporte.

5. Referencias
Bibliografia base

Libros
Autor Editorial Titulo ARno ISBN
MARZORATI, OSWALDO J. Astrea DERECHO DE LOS NEGOCIOS 2007 950-508-389-0
INTENACIONALES
Web
Autor Titulo URL
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Autor Titulo

URL

Feldstein De Cdrdenas, E-Libro

http://www.uazuay.edu.ec/bibliotecas/elibro/

Oviedo Albdn Jorge E-Libro

http://www.uazuay.edu.ec/bibliotecas/elibro/

Software

Bibliografia de apoyo

Libros
Autor Editorial Titulo AfRo ISBN
Manuel Broseta Pont Tecnos Manual de Derecho Mercantil 2017 978-84-309-3830-8
Fernando Martinez Sanz
JUAN M. FARINA ASTREA CONTRATOS COMERCIALES
MODERNOS
PENA NOSSA, RICARDO  ECOE DE LOS CONTRATOS MERCANTILES 2015 978-948-771-091-5

NACIONALES E INTERNACIONALES.

Web
Software
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