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2. Descripcién y objetivos de la materia

El estudio de la Teoria del Negocio Juridico es fundamental en la formacién del futuro abogado, ya que frata aspectos esenciales de
la Parte General del Derecho Civil y analiza la voluntad de las personas cuando quieren que se produzcan efectos juridicos conforme
a la ley o, dicho de ofro modo, estudia los hechos voluntarios de quien ajusta su conducta al derecho para crear, modificar o
extinguir derechos y obligaciones.

El estudio de la materia se orientard a la sistematizacion de las diversas manifestaciones y declaraciones de voluntad y de los efectos
de la actuacién vdlida de los individuos. Para ello se estudiardn con detalle los elementos de los negocios juridicos y los efectos que
los elementos viciados generan respecto de la validez de los negocios.

La asignatura se relaciona en general con todas las disciplinas juridicas, puesto que sienta las bases para la comprensién de la
frascendencia de la voluntad humana en las relaciones de derecho. De manera especifica se arficula con la Teoria de las
Obligaciones, con el Derecho Civil de las Personas, los Bienes, las Sucesiones y los Confratos, e incluso con disciplinas del derecho
publico en las que la administracidon estatal se relaciona con individuos particulares y otras entidades del Estado, mediante
manifestaciones de voluntad y convenios.

3. Contenidos

1. Conceptos bdsicos

1.1. Derecho Privado y Derecho Civil (5 horas)

1.2. Teoria de los Derechos Subjetivos (5 horas)

1.3. El concepto de negocio juridico (5 horas)

2. La estructura del negocio juridico

2.1. Esquema General (5 horas)

2.2. Clasificacion de los Negocios Juridicos (5 horas)
2.3. Los Elementos del Negocio Juridico (5 horas)

3. Eficacia de los negocios juridicos

3.1. Eficacia e Ineficacia (5 horas)

3.3. La Nulidad y la Inexistencia (5 horas)

3.4. Nulidad Absoluta y Nulidad Relativa (5 horas)
3.5. Negocios Juridicos Anémailos (5 horas)

3.6. La Representacioén (5 horas)

3.7. Oftras Causales de Ineficacia de los Negocios Juridicos (5 horas)
3.8. Modos de extinguir las obligaciones (5 horas)

4, Sistema de Evaluacién
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Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias
aa. Conocer y relacionar conceptos, principios, instituciones y normas.

-Comprender el alcance e importancia de la autonomia de la voluntad y su  |-Evaluacion escrita
manifestacion, en las relaciones de derecho y la generacion de
consecuencias juridicas.

ab. Aplicar conceptos, métodos, principios y normas abstractas a casos reales e hipotéticos.

-ldentificar en negocios juridicos reales y simulados, la existencia de causales  |-Evaluacion oral

de invalidez.
-Identificar, en negocios juridicos reales y simulados, todos sus elementos -Evaluacion escrita
constitutivos.

ax. Criticar y cuestionar el sistema juridico vigente a fin de confribuir a su desarrollo.
-Conocer los debates contempordneos sobre la naturaleza de los negocios -Trabajos practicos -
juridicos y confrontar estas discusiones con la legislaciéon ecuatoriana productos
relacionada.

ay. Conocer los fundamentos tedricos y axioldgicos del Derecho.

-Conocer las corrientes doctrinarias contempordneas sobre la teoria del -Evaluacion oral
negocio juridico a través de lectura e investigacién.

Desglose de evaluacién

Evidencia Descripcién Contenidos silabo a Aporte | Cdlificaciéon Semana
evaluar
- Conocer y relacionar .
EVO.IUOC'on conceptos, principios, Conceptos bdsicos APORTE 1 10 semana:2 (27/03/17
escrita Lt al 01/04/17)
nstituciones y normas.
Conocer los debates
lcontempordneos sobre la
Trabajos haturaleza de los negocios . .
prdcticos - uridicos y confrontar estas Lq gs’rruc’ruro del negocio APORTE 2 10 Semana: 7 (02/05/17
. . uridico al 06/05/17)
productos [discusiones con la
egislacion ecuatoriana
elacionada.
Comprender el alcance e
mportancia de la
. lautonomia de la voluntad | .. . . .
Evaluacién su manifestacion, en Ias Eficacia de los negocios APORTE 3 10 Semana: 13 (12/06/17

escrita elaciones de derecho y la uridicos al 17/06/17)

loeneracion de
lconsecuencias juridicas.

TEORIA GENERAL DEL
NEGOCIO JURIDICO

Conceptos bdsicos, Eficacia
de los negocios juridicos, La EXAMEN 20
estructura del negocio juridico
Conceptos bdsicos, Eficacia

de los negocios juridicos, La SUPLETORIO 20
estructura del negocio juridico

Semana: 17-18 (09-07-

Evaluacion oral 2017 al 22-07-2017)

TEORIA GENERAL DEL
NEGOCIO JURIDICO

Semana: 19-20 (23-07-

Evaluacion oral 2017 al 29-07-2017)

Metodologia

En el estudio del presente ciclo se pretende conceptualizar las distintas instituciones relacionadas a la Teoria General del Negocio
Juridico; conocer y andlizar las normas relacionadas; y, aplicarlo a casos précticas. Para ello, la metodologia de aprendizaje es
holistica, de andilisis juridico y totalmente participativa, en la que el profesor es un facilitador y orientador del estudiante, debiendo los
mismos prepararse con las lecturas de acuerdo a lo programado para cada clase, de tal manera que cada jornada se desarrolle
sobre la base de discusiones, resolucion de casos, de forma de participacion activa.

Criterios de Evaluaciéon

Se valorard la capacidad de comprension del problema juridico y el conocimiento de los principios generales y normativa juridica
especifica, asi como el andlisis critico de los casos prdcticos y el desarrollo de la teoria del caso. Asi como Comprender el alcance e
importancia de la autonomia de la voluntad y su manifestaciéon, en las relaciones de derecho y la generacion de consecuencias
juridicas.

5. Referencias
Bibliografia base

Libros
Autor Editorial Titulo Aho ISBN
Bascur Retamal, G. Universidad de Talca Enfoque Mulfidisciplinario del 2010
Negocio Juridico
Pescio Vargas, V. Editorial Juridica de Chile  Manual de Derecho Civil: Teoria 1978

General de los Actos Juridicos.
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Autor Editorial Titulo Afo ISBN
Coello Garcia, H. Universidad del Azuay Teoria del Negocio Juridico 2006
Web
Software
Bibliografia de apoyo
Libros
Autor Editorial Titulo Afo ISBN
Bonnecase, Julidn Oxford Tratado elemental de derecho civil 2002
Pescio Vargas, V. Editorial Juridica de Chile  Manual de Derecho Civil: Teoria 1978
General de los Actos Juridicos.
COELLO GARCIA, Universidad del Azuay TEORIA DEL NEGOCIO JURIDICO 1992 NO INDICA
HERNAN
ALBALADEJO, M. Bosch DERECHO CIVIL I: INTRODUCCION Y 2002 NO INDICA
PARTE GENERAL
GEORGES RIPERT, JEAN Buenos Aires : La Ley TRATADO DE DERECHO CIVIL, SEGUN EL 1988 NO INDICA
BOULANGER TRATADO DE PLANIOL : PARTE GENERAL,
EL DERECHO, INSTITUCIONES CIV
Luis Parraguez Ruiz Universidad Técnica Manual de Derecho Civil, Vol. Il 1999
Particular de Loja.
PLANIOL & RIPERT Oxford DERECHO CIVIL 2002 970-613-542-1
ALESSANDRI, R. Y Editorial Juridica de Chile  TRATADO DE DERECHO CIVIL: PARTES 1998 956-10-1211-1
SOMARRIVA, M. PRELIMINAR Y GENERAL, TOMO |
Web
Autor Titulo URL
Acebes Cornejo, R. TemarioE- Libro http://www.uazuay.edu.ec/aula virtual/
Practico De Derecho Civil
Parte General
Software
Docente Director/Junta
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