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2. Descripcién y objetivos de la materia

Comprende el estudio de los procesos de globalizacién del comercio y los efectos que se generan en las relaciones de los
comerciantes que tienen su domicilio en distintos paises, las normas, usos y practicas comerciales aplicables a los contratos que
como consecuencia de estas relaciones se desarrollan, lo que ha dado lugar a lo que hoy conocemos como una nueva Lex
mercatoria. El estudio de esta materia contribuird al futuro profesional a conocer, identificar y aplicar en sus actividades los contratos
e instrumentos juridicos bdsicos que se utilizan en el comercio internacional.

Que es comercio, el rol que juega el Derecho Mercantil dentro de los Negocios Internacionales. Las obligaciones mercantiles,
comerciante individual, la empresa, el contrato. Que es el Derecho Internacional Privado y el dmbito del Derecho de los Negocios
Intenacionales, los confratos mas utilizados en el trafico comercial internacional, las regulaciones del comercio Internacional y su
Integracién, infrumentos de financiacion internacional y formas de resolver las controversias comerciales.

Para que los conocimientos adquiridos sean aplicados adecuadamente, serd necesario relacionarlos con los principios
fundamentales establecidos por la Constitucion. Algunos actos y confratos motivo de estudio en esta materia tendrdn su
antecedente en cdtedras como Conceptos Juridicos Fundamentales, Propiedad Intelectual, Derecho Internacional Publico,
Comercio Electrénico, Estudios Globales y Medios Alternativos para la Solucion de Controversias.

3. Contenidos

1 INTRODUCCION AL DERECHO MERCANTIL

1.1 Concepto y evolucion historica del Derecho Mercantil. Historia del Derecho Mercantil en el Ecuador. (1 horas)

1.2 Doctrinas respecto al Derecho Mercantil. (1 horas)

1.3 Fuentes del Derecho Mercantil.Concepto .- Jerarquia . Costumbres Normativas.- Caracteristicas de la Costumbre. (1

1.4 Fngousr)isprudencio. Normas supletorias aplicables en materia mercantil. (1 horas)

2 LA EMPRESA, EL EMPRESARIO Y EL ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO

2.1 La empresa.-concepto.-estructura.-creacion.-liquidacion (1 horas)

2.2 El empresario o comerciante individual. Obligaciones. Colaboradores del empresario: mandatarios y dependientes.

2.3 I{E]I gr?wrgrsésorio o comerciante social.-Las sociedades mercantiles (1 horas)

2.4 El establecimiento y el nombre comercial (1 horas)

3 LA MATERIA MERCANTIL

3.1 El Acto de Comercio. Clasificacion del Acto de Comercio. Obligaciones Civiles y Comerciales. La Prueba de las
Obligaciones (1 horas)

3.2 La compraventa mercantil.-Aspectos generales. (1 horas)

3.3 Compraventas especiales y confratos afines a la compraventa. (1 horas)

3.4 Contrato de agencia, comision y corretaje (1 horas)

4 LOS INSTRUMENTOS DEL COMERCIO EN LA LEGISLACION ECUATORIANA

4.1 Teoria general de los titulos valores (2 horas)

4.2 La letra de cambio (2 horas)
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43 El pagare ala orden (2 horas)

4.4 Las cartas de credito (2 horas)

4.5 Las facturas comerciales (2 horas)

4.6 El cheque (2 horas)

5 PRINCIPIOS GENERALES DEL DERECHO INTERNACIONAL PRIVADO

5.1 Consideraciones Previas. Derecho Internacional Privado y dmbito del Derecho de los negocios Internacionales.
Inmunidad de Jurisdiccién (2 horas)

5.2 Aspectos Generales. Contrato de Compraventa Internacional: Régimen Juridico y normas aplicables. (2 horas)

6 COMPRAVENTA INTERNACIONAL DE MERCADERIAS

6.1 El Régimen del Cédigo Civil. El Tratado de Montevideo. (2 horas)

6.2 La Convencion de Viena de 1980. El proceso de unificacion en la venta internacional de cosas muebles. La Unidroit

6.3 |{525T?UOCZTOLTF)O de la Convencién de Viena (2 horas)

6.4 La Convencion de la Haya sobre la Ley aplicable a la Compraventa Internacional. (2 horas)

7 REGULACION DEL COMERCIO INTERNACIONAL Y LA INTEGRACION

7.1 El Comercio Internacional y las formas de integracién. (1 horas)

7.2 La Organizaciéon Mundial del Comercio. (1 horas)

7.3 Otros mecanismos de intfegracion relevantes (2 horas)

8 IMPORTACION Y EXPORTACION

8.1 Operaciéon de importacion y exportacion en el Derecho Aduanero Ecuatoriano. Principales aspectos. (2 horas)

8.2 Transporte de mercaderias.Los INCOTERMS. (2 horas)

9 FINANCIACION INTERNACIONAL

9.1 Mecanismos tradicionales de financiacion (2 horas)

9.1.1 Préstamos Internacionales (2 horas)

9.1.2 Mercado de capitales (2 horas)

9.2 Oftras formas de financiacion (2 horas)

10 CONTRATOS MERCANTILES ACTUALES

10.1 El Fideicomiso (1 horas)

10.2 El Leasing (1 horas)

10.3 El Factoring (1 horas)

10.4 La Franquicia (2 horas)

10.5 La Colaboracion empresarial (1 horas)

11 LA CONCILIACION Y EL ARBITRAJE INTERNACIONAL

111 Medios alternativos de solucién de Controversias (1 horas)

11.2 La Conciliacién. El Arbitraje. (1 horas)

1.3 Régimen legal interno aplicado a los medios alternativos (1 horas)

11.4 Seleccién de la jurisdiccién y del derecho aplicable. (1 horas)

11.5 Usos y prdcticas internacionales en la solucion de conflictos. (1 horas)

11.6 Anc’:lis)is de Convenios internacionales sobre Arbitraje Comercial Internacional y Ejecucién de Laudos Arbitrales. (1
horas

4. Sistema de Evaluacién

Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia
Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias

aj. Conocer la realidad juridica, politica y econémica de los paises y su influencia en las relaciones internacionales

-Mediante la simulacién de casos identificar el entorno juridico, politico y -Evaluacion escrita

econdmico de la situacién. -Evaluacion oral
-Trabajos prdcticos -
roductos

-Proponer una solucién juridica a una situacion casual. -Evaluacion escrita

-Evaluacién oral
-Trabajos prdcticos -
roductos

av. Identificar los canales adecuados para redlizar la distribucién fisica de la mercaderia
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Resultado de aprendizaje de la carrera relacionados con la materia

Resultado de aprendizaje de la materia Evidencias
-Sugerir el canal de comercializacién adecuado a las situaciones propuestas  |-Evaluacion escrita
en los negocios comerciales. -Evaluacion oral

-Trabajos prdcticos -
roductos

av. Identificar las responsabilidad de importadores, exportadores y demds operadores de comercio exterior en base
a los términos de comercio internacional

-Proponer los medios alternativos de solucién de controversias como -Evaluacion escrita

consecuencia de desacuerdo en el cumplimiento de las obligaciones -Evaluacién oral

comerciales. -Trabajos prdcticos -
roductos

aw. Tramitar las cartas de crédito de importacién y exportaciéon

-Determinar y sugerir los medios de pago y opciones de financiamiento como  |-Evaluacién escrita

consecuencia de una operacién comercial. -Evaluacién oral

-Trabajos prdcticos -
roductos

Desglose de evaluacién

Evidencia Descripcion Contenidos silabo a Aporte | Calificaciéon Semana
evaluar
Evaluacién . Semana: 5 (07/10/19
escrita Prueba escrita APORTE 10 ol 10/10/19)
Trabajos . . . . .
précticos - Trobqjq de investigacion y APORTE 10 Semana: 10 (11/11/19
exposicion. al 13/11/19)
productos
Evo]uoaon Prugbg esprlfo y APORTE 10 Semana: 15 (16/12/19
escrita arficipacion en clase. al 21/12/19)
Evaluacién Evaluacion escrita de Semana: 19 (13/01/20
escrita todo lo visto en el ciclo. EXAMEN 20 al 18/01/20)
quluomon Evoluoqon escrita de SUPLETORIO 20 Semana: 21 (al )
escrita fodo lo visto en clase.
Metodologia

Durante el desarrollo del curso utilizaremos distintos métodos: Clase magistral cuando el caso lo amerite, propiciando la

participaciOn de los estudiantes, pero fUNAAMeNtalmente se empleard el método del
andlisis de casos practicos.

También realizaremos trabajos grupales e individuales bajo la
supervision vy vigilancia del profesor. Se propenderd ademas, a la
inclusion de clases con profesores y conferencistas invitados,
quienes expondrdn temas de interés y actualidad.

Criterios de Evaluacion

1) Lecciones diarias: A partir de la segunda clase, luego de tomar lista, se tomardn lecciones durante los primeros 20 minutos. Cada
dia se escogerd a tres alumnos(as) a quienes se les hardn tres preguntas relacionadas con lo visto en la clase anterior o los temas que
se les pida que revisen para la proxima clase, en las mismas se tomard en cuenta que hayan tenido una comprensién clara de los
temas revisados y que diariamente estudien los femas vistos en la clase anterior e investiguen lo que se les solicite. Cada alumno(a)
en el ciclo deberd dar 2 lecciones, cada leccion se calificard sobre 2 puntos. 2) Pruebas: Las pruebas serdn bajo dos modalidades:
opcién multiple y de desarrollo y reflexion personal. Las preguntas serdin sobre los temas vistos hasta la clase anterior a la que estuvo
prevista la prueba. En las mismas se evaluard el conocimiento tedrico del estudiante, asi como la adecuada argumentacion a las
preguntas de razonamiento. Se tomardn dos pruebas, cada una calificada sobre 6 puntos. 3) Trabajos en grupo: Se integrardn grupos
de trabajo, dependiendo del numero de alumnos(as) y se les asignard un tema de los contenidos dentro del silabo, para que
investiguen sobre el mismo y presenten un trabajo por escrito, mismo que también deberd ser expuesto oralmente en la fecha
previamente asignada por la profesora. Una vez expuesto el trabajo deberdn responder oralmente a las preguntas de la profesora y
de los companeros(as). Se evaluard coémo los conocimientos tedricos les sirven para realizar los diferentes tfrdmites aduaneros. Los
trabajos se evaluardn sobre 10 puntos, 5 puntos correspondientes al tfrabajo escrito y 5 puntos a la exposicidon oral. 4) Examen final:
Contendrd 10 preguntas, cada una valdrd dos puntos y se alternardn preguntas de reflexion y de opcion multiple. Al final de este
cuestionario cada estudiante deberd incluir un comentario personal de los temas tratados en el presente curso. Se evaluard que
todos los conceptos tedricos estén claramente asimilados y que los mismos les sirvan para cuando tengan que asesorar o realizar las
distintas diligencias ante el SENAE.

Tanto en las pruebas, como en los frabajos y en el examen final se tomard en cuenta la ortografia y la gramdtica, asi como la
coherencia en la presentacion de las ideas. Por cada 5 faltas ortogrdficas se les quitard un punto. Si durante el desarrollo de las
pruebas y examen se descubre que los alumnos(as) estdn copiando, se les retirard la prueba o examen y serd calificado con cero.
Igual en el caso del trabajo, si se descubre que ha sido copiado de otro o si les dictan durante la exposicion oral, se les calificard con
cero a todos los integrantes del grupo expositor.
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